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Finansiering av innovations- och
affdrsrelaterade projekt

Om du har idéer kring ett innovationsprojekt som du vill genomféra kommer du ofta till

en punkt da det finns ett behov av externa resurser for att komma vidare. | detta dokument
har vi sammanstallt de viktigaste finansieringskallorna och visar pa nagra av deras fér- och
nackdelar. | det har sammanhanget tas inte ren forskningsfinansiering upp.

Behov av kapital

Forutom en bra idé behover en entreprenér ocksa tillgang till resurser i form av kapital, kompetens och tid
(Money, Men & Minutes). Kapital kan delas in i bidrag, lan och eget kapital, det senare dven kallat riskkapital.
Riskkapital &r pengar som investerare satsar och som kommer att férloras om projektet misslyckas. Extra kapi-
tal kan behova skjutas till vid flera olika skeden i foretagets utveckling eller ndr férandringar i 4gande sker.

Omfattningen av kapitalbehovet dr beroende av i vilken utvecklingsfas projektet eller féretaget befinner sig,
till exempel:

+ Studiefas.

« Patentskede.

« Prototyputveckling.

+ Kliniska tester.

« Intrdde pa marknaden.
+ Produktionsfas.

+ Expansionsfas.

Finansiering och kapitaltillférsel i olika affarsfaser har sina egna bendmningar:

+ Grodd- eller sdddfinansiering; finansiering fore etablering.

« Startkapital; kapital som behovs for start av det nya bolaget.

+ Expansionskapital; kapital som tillférs ndr féretaget har produkter pa marknaden och vill expandera.

+ "Replacement”; ndr en investerare, till exempel ett riskkaptialbolag, képer upp en annan investerares
andelar i foretaget.

+ Uppkop (Buyout); kapital som tillfors nar ett annat foretag koper foretaget.

Kallor for finansiering

Det kan vara svart att hitta ratt kélla for externt kapital. Bérja darfér med att se om kapital kan hittas i den
omedelbara omgivningen, eller hur ldngt du kan driva projektet utan skuldsattning. Vi kommer att ta en
ndrmare titt pa foljande kallor for finansiering av tidiga affdrsrelaterade projekt eller for att starta ett féretag.
Avslutningsvis kommer vi dven ta upp nagra mojliga kallor for finansiering av icke-kommersiella projekt.

« Sjdlvfinansiering/intern finansiering.
+ Kund/leverantérfinansiering.

* EU och offentlig finansiering.

+ Banklan.

* Riskkapital.

« Affarsanglar.

+ Crowdfunding.



Sjalvfinansiering/intern finansiering

Denna form av finansiering ar ofta ett férstahandsval da den ar lattillganglig och férenad
med laga kostnader. Tank noga pa hur mycket du vill och har rdd att spendera och vilka
konsekvenserna kan bli om projektet misslyckas. Om du inte vill ldgga in dtminstone en del
pengar sjalv kommer du férmodligen finna det svart att dvertyga andra om att gora det.

Intern finansiering innebadr att finansieringen kommer fran vinster fran férsaljning eller genom en injektion av
privata medel. En vanlig klla till sjalvfinansiering kan faktiskt vara slékt och vanner (ibland bendmnt 3F -
Family, Friends & Fools). Men ténk pa att foljden av att involvera de ndrmaste kan leda till inte bara en
finansiell risk utan ocksa en social.

En variant pa intern finansiering ar kdnd som “finansiell bootstrapping”, vilket innebér att du observerar
hog kostnadsmedvetenhet och férsoker att hitta alternativ som involverar sa lite utligg som mojligt. Detta
kan till exempel ske genom att vélja billiga lokaler (eller sitta hemma sa lange magjligt istallet for att hyra
kontor), erbjuda de anstéllda att bli delagare eller f& aktier i bolaget mot att i gengéld acceptera ldgre l[6ner
eller att fa de anstéllda att arbeta gratis i borjan. Du kan ocksa férsdka hitta studenter som kan hjélpa till i
projektet, kdpa in tjanster (i stéllet for att anstalla), eller att 1ana eller kdpa begagnad utrustning och teknik
som kravs i verksamheten. Ett bra sétt att snabbt fa in externt kapital i féretaget kan vara att, atminstone
inledningsvis, erbjuda foretagets kompetens i form av konsulttjanster, vilket kan goras parallellt med att den
ordinarie verksamheten byggs upp.

Om du kan klara dig pd intern finansiering och att lata foretaget vaxa i takt med 6kad forsdljning kallas det
att foretaget "vdxer organiskt”. Men om du inte dr n6jd med detta, eller om den interna finansieringen inte
racker mdste du ga vidare och soka extern finansiering. Extern finansiering kan ske genom sa kallad kund/
leverantorsfinansiering eller via externa finansidrer. Vi kommer i féljande avsnitt ta upp nagra exempel pa
externa finansidrer.
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For- och nackdelar med
sjalvfinansiering/intern
finansiering

+ Du behdller hela dgandet.
+ Enkelt, informellt och lattillgangligt.
+ Ofta mycket férmanliga villkor.

Gor att du vaxer langsamt.

Kan vara svart att fa ihop nédvandigt
kapital.

Skapar beroende av personer i den
omedelbara omgivningen vilket kan

fa stora social konsekvenser.

Axel C. Carlsson. Foto: Stina Branting.



Kund- eller leverantorsfinansiering

Kund- eller leverantdrsfinansiering innebdr att du ordnar finansiering med hjdlp av dina
kunder och/eller leverantorer. Finansiering fran kunder kan skapas genom férskott av
betalningar, eller om du har langre avtal med dina kunder, genom att du forséker vélja en
betalningsmodell som ger sa tidiga intdkter som mojligt, till exempel genom att ta emot
en avgift "up-front”.

En annan mojlighet &r att lata leverantérerna bidra till
finansieringen. Detta kan till exempel géras genom en

dverenskommelse om att férldnga tiden fér betalning av For- och nackdelar med kund-
deras tjanster eller varor, det vill sidga skjuta upp kostna- eller leverantorsfinansiering
der. Alternativa satt att forlanga betalning ar till exempel )

genom att hyra utrustning istéllet fér att képa eller pa + Okad likviditet i bolaget.

+ Lag kostnad.

andra sdtt dela risktagande med leverantérerna.

Kund/leverantérsfinansiering forbattrar likviditet och
solvens (betalnilw.gsféfmégarw.?.i fbre.taget ellgr prqjektet. s Iyt o
Som kompensation for att hjdlpa dig med finansieringen leverantsr.
brukar kunden eller leverantéren vilja ha vissa férdelar i Pvarar Ekifenan med laneEr edh
gengald. leverantorer.

Exempel pd sddana fordelar kan vara att ge kunden
tidsbegransad exklusivitet till din produkt eller forse
leverantéren med en tidsbegrdnsad ensamrétt att leverera
noédvandigt material eller komponenter till ditt féretag.

Begransad mangd tillgangligt kapital.

Offentlig finansiering och EU-finansiering

Offentliga organisationer, sdésom staten, kommuner eller EU, kan ibland ge st&d till féretag
och kommersiellt inriktade projekt genom l&n, bidrag eller eget kapital. Det bakomliggande
syftet med denna form av stéd dr ofta ett politiskt mal som framjar tillvaxt, sysselsdttning
eller genereringen av nystartade féretag. Syftet kan ocksd vara att fraimja ett visst omrade
inom industri, teknik eller en specifik malgrupp, till exempel baserat pa ursprung, alder eller
kon.

Offentliga medel tillgangliga for foretag

Det finns inga generella bidrag for att starta ett nytt foretag eller affirsverksamhet. Fér arbetsldsa som vill
starta ett foretag finns det ett tidsbegransat bidrag i form av sa kallade "Starta eget-bidrag”, upp till 6 manader
som férmedlas av Arbetsférmedlingen.

For forskningsbaserade foretag, sarskilt nystartade foretag och sma och medelstora foretag, finns ett antal
offentliga finansierade program fér att hjdlpa dig att utveckla dina idéer och géra dem mer kommersiellt
konkurrenskraftiga. Nagra av dessa program ar fokuserade pa kommersiell och teknisk verifiering av idéer
eller tidig utveckling och test av av produkter (“proof of concept”).



Ofta kraver programmen engagemang av flera professionella partners till exempel baserat pa konsortier som
involverar forskare, industri och andra partners. Fér projekt med anknytning till hélsa finns ofta krav pa delta-
gande av sjukvarden.

Exempel pa svenska offentliga medel

De tva viktigaste svenska aktorerna som dr kallor for finansiering for innovationsprojekt och nystartade fore-
tag dr Vinnova och Almi. Vinnova ger bidrag for utvardering/verifiering av affirsidéer och projekt, men aven
for samarbetsprojekt mellan industri och akademi. Almi erbjuder olika former av bidrag, lan och riskkapital
till foretag i uppstartsfasen.

Vinnova, Sveriges innovationsmyndighet, har ett stort antal bidrag och program tillgédngliga for nystartade
foretag och idéer som utvecklats fran den akademiska varlden. Det bésta séttet att identifiera aktuella Vinno-
va-program (kommande och pagdende utlysningar) ar att beséka Vinnovas hemsida, vinnova.se. Ett exempel
pa ett Vinnova-finansierat program ar "Verifiering for tillvaxt” (VFT). Genom detta program ges majlighet att
genomfdra en omfattande kommersiell verifiering av forskningsresultaten med syfte att minska de tekniska
och kommersiella riskerna, identifiera den lampligaste strategin for kommersialisering och utveckla ett kon-
cept som pa lampligt satt kan skyddas i den pagaende kommersialiseringsprocessen. Du kan anstka upp till
300 000 kronor i detta program. Vinnovas verifieringsprogram administreras numera av hogskolorna sjdlva.

Almi, ett statligt finansieringsorgan som finns representerat i hela landet genom regionala dotterbolag.
Forutom radgivning och mentorskap ger Almi ocksa olika former av finansiering:

Innovationscheckar Forstudiepengar
Almi hanterar sa kallade Innovationscheckar pa uppdrag + Ett bidrag pa upp till 35 000 kronor. Kan sokas av
av Vinnova. Innovationschecken kan anvandas fér inno- foretag eller privatpersoner.
vationsprojekt i tidiga faser eller for att utveckla foretag + For innovativa produkter i utvecklingsfasen som
och immateriella tillgangar (inte for patentansokningar). kan tillimpas pa kommersiell och teknisk utvardering
Externa tjanster kan képas fran andra leverantorer. till exempel tjanster av konsulter/specialister, juridik,
+ Maximal summa ar 100 000 kronor. teknik eller marknad.
+ Foretaget bor ha minst 3 anstallda. + Bidraget kan tdcka hogst 90 % av kapitalbehovet.
+ Foretaget ska ha varit verksamt i branschen minst

ettar. Féretagsldn
+ Nettoomsattning ska vara mer dn 1,5 miljoner kronor.

. : X + Lan for bade nya och etablerade foretag
+ Foretaget bor inte ha fatt mer an 50 000 kronor fran (<250 anstallda)

Vinnova under de senaste 5 dren. . .
+ Krav pa minst en annan medfinansiar.

+ Ingen maximal méangd for lanet.
Innovationsldn + Aterbetalningstid pa hogst 5 4r.
+ Hog risk - hog ranta (> banken).

+ Kan anvéndas for att utveckla en produkt, skydd
+ Tar sékerhet i foretaget och kraver en borgen.

av immateriella tillgdngar eller marknadsunder-

sokningar.
+ Mjuka pengar (lanet betalas endast tillbaka om Microldan
produkten nar marknaden). Tva ar utan amortering, « Lan fér nya foretag och féretag som har problem
dterbetalningstid inom 5 dr, endast for foretag. att hitta finansiering pa den traditionella kapital-
+ Minsta summa &ar 50 000 kronor. marknaden.
+ For lan som o6verstiger 300 000 kronor finns det ett - Maximal summa: 250 000 kronor.
krav pd minst 50 % medfinansiering. + Lanet kan tdcka 100 % av kapitalbehovet.
« Sakerhet for lanet kravs, det kan vara patent, varu- - Bygger framst pa affarsidéns mojligheter.
marken och moénsterskydd. + Hog risk - hog rénta (> banken).

Almi har ocksa ett sarskilt tillvaxtlan for foretag inriktade pa tillvaxt, minimibeloppet att séka dr dar 250 000
kronor, samt ett Exportlan fér foretag som vill initiera exportverksamhet. Det senare kan ticka upp till 90 % av
kapitalbehovet utan begransningar i summa.

Almi Invest, ett dotterbolag i Almi-koncernen, ar ett riskkapitalbolag som investerar fran saddfasen till
expansionsfasen. Halften av kapitalet i fonden kommer fran EU:s strukturfonder.



EU-finansiering

EU har ingen allmén finansiering eller 1an for att etablera ett nytt féretag, men det finns ett antal tillgangliga
program for utveckling av tidiga affarsidéer, produktutveckling och samarbetsprojekt, sarskilt om du ar ett
litet eller nystartat foretag.

Horisont 2020, EUs ramprogram for forskning och innovation, har totalt mer d4n 80 miljarder Euro i
bidragsmedel tillgdngliga varav 2,8 miljarder Euro dr avsedda for foretagare. Foretag kan fa stéd i form av
bidrag, lan eller garantier. Det finns ocksa en méjlighet att fa exklusiva kontrakt for att leverera
olika varor och tjanster.

Finansiering kan sokas for: riskbedémningsaktiviteter, design eller marknadsundersékningar och immaterial-
rattsundersokning, prototyper, miniatyrisering, uppskalning, design, prestandaverifiering, provning, demon-
stration, utveckling av pilot, validering fér marknadsintroduktion.

Ofta krdvs att det ingar projektpartners fran flera EU-lander (resebidrag kan s6kas). Det kan vara svart att
fa en dverblick éver aktuella och kommande utlysningar men information och ett stédjande supportkontor
finns tillgdngligt pd Vinnovas hemsida, www.vinnova.se, se fliken EU och Internationellt.

Riskkapital

Riskkapital &r samma sak som bolagets eget kapital (equity), det vill sdga det kapital som
du eller ndgon annan (person eller foretag) investerat i ditt foretag med férvantningen att
fa avkastning pa sin satsning. Riskkapital ar alltsa det kapitalet som investerats i utbyte
mot att fa ta andel i projektet.

Idag finns en hel industri av foretag och fonder (Venture Capital eller VC-foretag) som tillhandahaller risk-
kapital med férvantningen om att fa god avkastning pa sina investeringar. Den sa kallade riskkapitalbranschen
uppstod i USA pa 1950-talet och 20 dr senare kom den till Sverige.

|dag forvaltar riskkapitalister 6ver 200 miljarder kronor bara i Sverige (70% av detta ar utlandskt kapital).
De storsta aktérerna bestar av pensionsfonder och férsakringsbolag. Enskilda individer som tillhandahaller
riskkapital kallas ofta for affarsanglar (se vidare nésta avsnitt).

Riskkapital kan delas in i tva undergrupper:

« Public Equity; investeringar i noterade bolag, det vill siga féretag som finns pa bérsen - riskkapital som
realiseras till exempel via nyemission.

« Private Equity; aktivt och tidsbegradnsat kapital som erbjuds onoterade bolag. Detta kapital kan i sin tur
indelas i; Venture Capital (framst riktade till féretag inom sadd-, Start-Up eller expansionsfaser) och Buy-out
(transaktioner mellan mogna foretag).

For- och nackdelar med VC finansiering

+ Tidig finansiering (inga krav pa befintlig forsaljning).
+ Stora tillgangliga medel som gor att foretaget kan utvecklas snabbare.
+ Finansidr ar ofta en aktiv dgare (bidrar med erfarenhet, kompetens och natverk).

Du férlorar viss kontroll 6ver bolaget/minskad paverkan.
Finansidren kraver snabb tillvaxt.
Mycket selektiva finansidrer.




Studenter. Foto: Arkiv.

For en utomstaende person eller aktdr som ska vilja investera i ditt projekt bor det finnas en “exit-magjlighet”,
det vill sdga en tidpunkt da finansidren kan kliva ut ur projektet och aterfa sitt investerade kapital och da
foérhoppningsvis med en god avkastning.

Exempel pa exit-mojligheter :

* Notering pa en bors. Aven kallad IPO (Initial Public Offering) eller bérsintroduktion.
« Industriell finansiering. Ett etablerat foretag koper upp investerarens aktier.

« Finansiell finansiering, en annan finansidr Overtar investerarens aktier.

- Aterkép av entreprenéren

For att ett riskkapitalbolag ska gd in i ett projekt eller féretag, finns vissa grundldggande krav:

« Foretaget ska vara ett aktiebolag.

+ Det bor finnas en unik affarsidé.

« Stark tillvéxts- och I6nsamhetsfokus.

« Foretagskonceptet bor vara skalbart.

« Ratt kompetens och erfarenhet ska finnas i foretaget (starkt team).

« Tydlig och trovérdig affarsplan (detta bor omfatta till exempel: vad som ligger bakom projektet, erfarenhet,
mission, typ av verksamhet, tydlig beskrivning av produkten, marknadsbeskrivning, och inte minst den fére
slagna exitstrategin).

Pengarna som investeras kommer till storsta delen fran institutioner sdsom pensionsfonder och stiftelser
(Limited partners) och samlas i gemensam fond som hanteras av riskkapitalbolaget (general partner).
Storleken pa investeringar kan variera kraftigt, fran kanske ndgra hundra tusen kronor till hundra miljoner
kronor. Placeringshorisonten (det vill siga perioden fran det att investeraren kommer in i projektet till tiden
for exit) kan variera mellan 3-10 r. Det ldngre alternativet &r inte ovanligt for life science-orienterade projekt/
bolag. Riskapitalister dr oftast aktiva investeringar och kommer att vilja paverka foretagets utveckling genom
att medverka i till exempel féretagets styrelse.

Adresser till riskkapitalister (foretag och fonder) och deras fokusomraden kan erhéllas genom den svenska
riskkapitalféreningens hemsida: svca.se




Affdrsanglar

En annan variant av riskkapital ar det kapital som erbjuds av sa kallade "affarsanglar”.
Affarsanglar dr privata investerare, det vill siga personer som investerar bade kapital och
kunskap till lovande nya projekt och foretag

Affdrsanglar ar ofta manniskor som sjélva har tidigare erfarenheter av att starta och driva féretag. Ofta har
de genom en lyckad exit lyckats frigora kapital som de gérna vill investera i nya idéer. Utdver sjdlva kapitalet
bidrar de 4ven med sin erfarenhet, kompetens och nitverk. Det sdgs ibland att affarsdangeln "kombinerar
hjdrta, hjdrna och planbok” i sitt dtagande.

En affarsdngels investeringar har ofta andra egenskaper dn investeringar fran VC-foretag:

» Anglarna investerar ofta mindre summor pengar.
* Investeringsbeslut bygger mer pé intuition och .
ft’)rtroendegfér entre»;;%gnéren. ’ Fo'j_' th nackdelar med

« Angeln kan géra snabbare investeringsbeslut pa affarsanglar
grund av att affarsdnglar bara behdver ta hansyn till
sina egna pengar.

« Affarsdngeln varderar ibland andra parametrar dn den
rent affarsmassiga sasom socialt anvandbara projekt,
"den roliga faktorn”, hur utmanande projektet ar, om
projektet har ett visst syfte.

+ Ger mojlighet till finansiering i tidigt
stadium (inget krav pa befintlig
forséljning).

+ Snabba beslut och snabb tillgang till

kapital.

Erbjuder expertis, erfarenheter och
natverk (aktiv dgare).

Det finns mellan 3000 och 5000 aktiva affarsanglar i

Sverige. Tillsammans investerar dessa dnglar cirka 2 Kan vara svart att hitta ratt affarsangel.
miljarder kronor drligen. Mdnga affarsanglar ar organise- Mycket selektiv.

rade och investerar i sa kallade natverk (BAN - Business Entreprendr/grundare férlorar en del
Angel Network). Idag finns 2-300 s&dana natverk av paverkan av foretaget.

i Sverige. En sammanstallning av affarsdanglar kan hittas
pa den svenska Venture Capital Associations
webbplats: svca.se

Banklan

Banklan ar kanske den vanligaste formen av externt kapital. Banker dr specialiserade pa
att férmedla kapital och hantera risker. For att kunna lana ut pengar brukar banker krava
ndgon form av sdakerhet av lantagaren. Som sdkerhet kan du anvanda inteckningar pa till
exempel lager, maskiner, kundfordringar eller féretagets fastigheter. Du kan dven lata
nagon annan ga in som borgendr (lanegarant).

Banklan kraver nédstan alltid att du kan presentera en affarsplan och att det finns en tillforlitlig budget samt
att du har gjort en arsredovisning. Det senare krdvs for att banken ska bedoma férmagan att betala tillbaka
lanen, det vill sdga risken.



Foretrddesvis ska foretaget ha kommit igang med
forséljning och generera vinst. Nar foretaget (lan-

sokande) ingar avtal med banken (langivaren) tecknar For- och nackdelar med

dgaren ocksé ett avskrivningsschema (nér och hur 13- LEDIET

net kommer att aterbetalas), vad som ska vara sikerhet

och réntor. + Finansiellt stark finansiar som snabbt
Rdntan baseras frimst pd marknaden, risken fér kan tillhandahdlla kapital.

foretaget och de tillgingliga sikerheterna. Observera En méngd olika [anealternativ/krediter

tillgédngliga.

att rantorna ndstan alltid ar férhandlingsbara. > X : e
Flera sétt att erhalla kapital fran ditt fore

. o . . . tags tillgangar, till | fakturautlaning.
Vid utvdrdering av lantagaren tittar banken pa 45> Higangal HESXEMpEHiaiitiiatianing

féljande: Formell finansiar som kraver |6nsamhet

och "svarta siffror”.

« Likviditet - det vill sdga férmaga att betala pa kort Kriver sikerhet.
sikt. Vénder sig framfor allt till relativt mogna
- Soliditet - andelen eget kapital i férhallande till totala foretag/projekt.

tillgadngar.
+ Avkastning - resultat i férhdllande till kapital.

Utover detta gor banken alltid en kreditrapport ("kreditupplysning”) och tittar pa tidigare kredithistoria. Detta
for att sakerstdlla att lantagaren kan betala kostnaden fér ldnet och att banken kan sakra sina inkomster.

Crowdfunding

Crowdfunding, eller grasrotsfinansiering, ar en finansieringsform som tillater ett stort antal
investerare, sa kallade Backers, att individuellt investera mindre summor pengar i ett
projekt. De enskilda investeringarna laggs sedan samman for att hjdlpa ett foretag att nd
sitt finansieringsmal.

Finansieringen av ett projekt, produkt eller féretag genereras genom utformning av en sa kallad "kampanj”
presenterad pd en specifik crowdfunding-plattform. Crowdfunding-plattformen tillhandahalls oftast av en
kommersiell aktor via en website och sociala medier.

| kampanjen definieras de finansiella mal som du vill uppnad och vad du ger tillbaka till investerarna i utbyte
mot deras finansiering (beléningen). Denna form av finansiering har ckat och blivit allt mer populdr eftersom
folk i allméanhet vill bli engagerade i utvecklingen i samhallet och bli en del av en bra historia. Crowdfunding
|6ser tre olika uppgifter i ett paket; marknadsféring, marknadsvalidering och finansiering.

For- och nackdelar med crowdfunding finansiering

Kan hjdlpa dig att 6ka medvetenheten for ditt projekt /foretag.
Snabbt sitt att skaffa finansiering.
Investerare kan hjélpa dig att marknadsféra ditt projekt genom sitt natverk.

Idén kan stjdlas om det inte skyddas.

Om du inte ndr din finansiering mal - inga pengar.

Administrering av uppfyllandet, till exempel ge beldningar till uppbackare/
investerare.




Det finns flera olika former av Crowdfunding:

Bel6ningsbaserad crowdfunding:
Bel6ningsbaserad crowdfunding: Vid denna form
finansieras en kampanj med ekonomiskt stod fran
manga uppbackare i utbyte mot en beléning. Denna
form har vuxit till den mest populdra formen av
crowdfunding. Beléningen kan inkludera objekt som
tidig tillgang till produkter, VIP behandlingar varor, etc.
Vanligtvis samlas mindre dn 50.000 Euro in i sma steg.

Equity Crowdfunding:

Equity crowdfunding innebadr att finansiera ett foretag
genom att erbjuda aktier och ddrmed delagarskap i
bolaget i utbyte mot finansiering fran ett stort antal
investerare. Investerarna far dgande i féretaget och

kan ocksa ge vardefull kunskap och tillgang till natverk.

Denna typ av crowdfunding kan vara lamplig for bade
nystartade féretag samt mer etablerade. Vanligtvis
samlas 50.000-150.000 Euro in.

Kostnader

Lanebaserade crowdfunding:

Lanebaserade (eller skuldbaserad) crowdfunding
innebdr att finansiera ett féretag genom att erbjuda
manga langivare ranta i utbyte mot ett lan. For lan
till grasrotsfinansiering har langivare ratt till ranta
under lanets |6ptid. Vanligtvis samlas 5000-150.000
Euroin.

Donationsbaserad crowdfunding:
Donationsbaserad crowdfunding innebar att
manniskor skanker pengar i utbyte mot den goda
kdnslan av att ha bidragit till ndgot de brinner for.
Att ge tillbaka och den totala samhaéllsnyttan av
donation driver dessa individer att bidra till projekt
som de tycker fortjanar en aterbetalning.

De kommersiella crowdfunding-aktérerna tar ut en relativ avgift baserad pa den totala summa pengar som
samlas in for beloningsbaserade kampanjer (till exempel 6%). For aktiekampanjer finns en fast summa
(exempelvis 500 Euro) i noteringsavgift for att gd live med kampanjen och en relativ avgift "success fee”
(exempelvis 8%) av den totala mangden pengar som samlas i slutet av kampanjen.

For lanebaserade kampanjer tar crowdfunding webplatser ut en relativ summa (exempelvis 4%) plus en
success fee. Utdver detta kan aktoren bakom crowdfunding-plattformen ta ut en liten administrationsavgift
pa aterbetalningar till [angivare. Kampanjer som inte nar sina férutbestamda tréskelvarden brukar inte
finansieras. | sddana fall dtergar allt insamlat kapital till investerarna utan kostnad fér entreprenérerna.

Foto: Arkiv




Finansiering av icke-kommersiella projekt

Finansieringen av icke-kommersiella projekt skiljer sig fran finansiering av kommersiellt
drivna projekt. Drivkrafterna och syftet fér finansidarerna dr har inte att maximera avkast-
ningen pa investerat kapital - dtminstone inte i monetdra termer och pa kort sikt.

Malen bakom finansidrernas placeringar kan i stdllet vara ideologiska, politiska, humanitdra eller tillgodose
en viss grupps intressen. Ibland hander det att kommersiella aktérer sdsom féretag vill visa socialt ansvars-
tagande ochtillhandahdller finansiering av icke-kommersiella projekt (“social sponsring”). | sddana fall &r
naturligtvis de drivande krafterna att investeringen pa lang sikt kommer att ge en avkastning till foretaget.
Liksom fér mer kommersiellt inriktade projekt ar det férstas viktigt att potentiella investerare av icke-
kommersiella projekt férstar projektet och vad du vill géra samt inte minst vad det kommer att kosta.

Betydelsen av affarsplanen i ett kommersiellt projekt kommer i det icke-kommersiella projektet ersattas
av en tydlig och vl formulerad projektplan.

En projektplan ska innehalla:

* Problem och bakgrund.

« En tydlig beskrivning av hur projektet kommer att I6sa problemet (motsvarande produkt).
+ Vem dr mottagare av resultaten (som motsvarar en malgrupp).

» Vem kommer att utféra arbetet och hur (motsvarande affirsmodell).

« Vilka resurser kravs i form av tid, kompetens och kapital.

For manga givare/ finansidrer, ar det viktigt att kunna argumentera fér sina investeringar. Darfér dr det sarskilt
viktigt att beskriva de olika varden projektet tillfor (till exempel ekonomiska eller andra). Det &r i det samman-
hanget viktigt att noggrant ta reda pa den enskilda finansidarens uppdrag, mal och malgrupper.

Exempel pd finansidrer av icke-kommersiella projekt kan vara:

* EU.

* FN.

+ Sida.

« Stiftelser.

+ Patientorganisationer.
* Foretag.

For- och nackdelar i finansiering av icke-kommersiellt projekt

+ Ofta mjuka pengar med attraktiva och generdsa villkor.
+ Mojlighet till rena bidrag.
+ Samarbete kan leda till win-win-situation, for bade finansidr och det enskilda projektet.

Svart att hitta rdtt finansidrer.
Ofta mycket selektiva finansidrer.
Begransat tillgangligt kapital.
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